
PITCH PERFECT
UNE ÉQUIPE. UN PROJET. UNE HISTOIRE 

POUR CONVAINCRE TON AUDIENCE
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Structure d’un bon pitch...et au delà!

Explications

Connecter

Communiquer

Compréhension

Crédibilité

Besoin

Offre

Bénéfices

Pérennité
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Votre aide mémoire de pitch parfait
Éléments Description

1. Problème

2. Solution 

3. Proposition de 
Valeur

4. Modèle d’affaires

5. Marché

6. Concurrents

7. Commercialisation

8. Finance

9. Équipe 

10. Financement 

CLOTURE
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Votre aide mémoire de pitch parfait
Éléments Description

1. Problème Démontrer l’ampleur et votre compréhension du problème / opportunité

2. Solution 
Comment vos produits et services résolvent les problèmes des clients et/ou utilisateurs? 

3. Proposition de 
Valeur

Max 3 fonctionnalités qui ajoutent de la valeur et vous distinguent

4. Modèle d’affaires
Max 3 caractéristiques de votre modèle d’affaires en insistant sur ce qui le différencie de la concurrence

5. Marché Max 3 points: a) Taille estimée de votre marché et cible, b) tendance et acteurs du marché, c) Validation 

6. Concurrents Max 3 points: a) Concurrents, b) votre positionnement et distinction, c) leur réaction possible à votre mise en marché

7. Commercialisation Max 3 points: a) pricing b) stratégie et canaux acquisition c) partenaires 

8. Finance Max 3 points: a) Hypothèses b) projection de revenus c) projection de coûts 

9. Équipe Max 3 points: a) l’équipe b) les forces c) distinctions (ou besoins en membres pour compléter)

10. Financement Max 3 points: a) financement nécessaire b) utilisation du financement c) prochaines étape de financement

CLOTURE
Max 3 points: a) prochaine étape du projet b) LA DEMANDE (de financement, utilisateur, ouverture de portes) c) 
CONTACT (et remerciement pour l’attention)
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En conclusion… 

les 4 Cs du pitch parfait!

Connecter émotionnellement avec l’audience 

Communiquer une histoire

Compréhension sans jargon technique

Crédibilité à bâtir avec votre ton, voix, langage corporel 
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www.cooperathon.global/foundry/info@cooperathon.com https://www.startup-residence.ca/

Merci! 
Prêts à vous lancer?

Connectez avec nos ami.e.s de Desjardins Entreprises ou l’équipe de 
la Direction d’Innovation Ouverte 


